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Achat de matériel 
énergétique et hors 
énergétique

Transit 
Dédouanement des 
marchandises

Vente de matériel 
énergétique qualifié 
aux tiers

  Gestion des stocks 
et mouvement du 

matériel

Direction Centrale Qualification, 
Achats et Ventes

Sonelgaz - Services

UNE VISION COMMUNEUNE VISION COMMUNEUNE VISION COMMUNE 
POUR UN SERVICE DE QUALITÉ 



Les Achats
Vente et gestion des stocks 

Le Transit 

UNE VISION COMMUNEUNE VISION COMMUNE
Sonelgaz-Services, filiale 

du Groupe Sonelgaz, est une 
entreprise unique, qui possède 

et propose des produits et 
services tout aussi variés 

qu’éclectiques, aux entreprises 
nationales et internationales.

Dédouanement des marchandises : 
Accomplissement de l’ensemble des 
formalités permettant de garantir 
l’application des diverses mesures 
réglementaires, douanières ou 
autre, auxquelles sont soumises les 
marchandises importés ou exportées.
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Médecine du 
travail

Reprographie et 
Audiovisuel

Gestion 
Immobilière

Digitalisation et 
Systèmes 

d'information

Transport, 
Manutention et 

Maintenance

Qualification et 
Laboratoires

Achats et 
Ventes

•	 Acquisition des fournitures, des services 
et d’autres biens nécessaires relatifs à 
l’activité de l’électricité et du gaz ;

•	 Elaboration des cahiers de charges 
nécessaires aux appels d’offres, pré-
qualification et consultations ;

•	 Sélection des fournitures, négociation 
des contrats, gestion des stocks et 
garantie de la qualité des produits et 
services achetés.

•	 Commercialisation et vente des 
matériels et services ;

•	 Définition d’une stratégie de vente, 
gestion des canaux de distribution et 
fixation des prix ;

•	 Exploitation des opportunités de 
vente.
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